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SZKOLtY KURSY SZKOLENIA UBEZPIECZENIA

ELEMENTY
SKUTECZNEJ

KOMUNIKACJI
W PROCESIE
SPRZEDAZY

PROGRAM SZKOLENIA

* Plynne przeprowadzanie Analizy Potrzeb klienta,
* Definiowanie celéw finansowych klienta,
e Okreslenie obszaru priorytetow klienta,

* Sprawne przeprowadzenie rozmowy handlowej z klientem,

* Ptynne przechodzenie rozmowy miedzy obszarami w celu wydobycia

oraz wzmocnienia potrzeb klienta, PO UKONCZENIU
KURSU OTRZYMASZ

Umiejetnos¢ doboru kompleksowych rozwigzan dla klienta.
CERTYFIKAT
ZASWIADCZENIE
MEN

CERTYFIKAT JAKOSCI ISO

UPRAWNIENIA

POSIADAMY % Ministerstwo
WPIS DO Edukacji i Nauki

REJESTRU INSTYTUCJI
SZKOLENIOWYCH!

Ministerstwo Rodziny
i Polityki Spofecznej

ul. Staromiejska 6/3 32 203-41-75  sekretariat@effekt.edu.pl
* effekt'edu'pl 40-013 Katowice 720-820-804 szkolenia@effekt.edu.pl



